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Avertissement

Cette présentation contient notamment des estimations prévisionnelles auxquelles sont
associés des risques et des incertitudes concernant la croissance et la rentabilité de la
société dans le futur. Le groupe rappelle que les signatures des contrats de licence, qui
représentent souvent des investissements pour les clients, sont plus importantes au
deuxieme semestre et de ce fait, peuvent engendrer des effets plus ou moins favorables sur
la performancede find 6 a n.n ®e

En outre, | 6 a c auicourstd®| 6 a nat/d des résultats réels peuvent étre différents de
ceux deécrits dans le présent document, notamment en raison d 6 ucertain nombre de
risques et d 6 i n c e rquiisdntudiceits dans le Document de Référence 2014 déposé
aupresde | 6 A u des Maraché& Financiers le 23 avril 2015 sous le numéro D. 15-0391.

La distribution du présent document dans certains pays peut étre soumise aux lois et
reglements en vigueur. Les personnes physiquement présentes dans ces pays et dans
lesquels cette présentation est diffusée, publiée ou distribuée devraient s 6 i n f detetlies r
restrictions et s 6cgnformer

E
o
2
=
®©
=
<
©
=
=
=

2




Intervenants

Jean-Marc Lazzari
Directeur Général

Christophe Rullaud
Directeur des Opérations

Patrick Gouffran
Secrétaire Général
et Relations Investisseurs

Patrick Donovan
Directeur Financier
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Jean-Marc Lazzari
Directeur Général

Réesumeé du 9 Semestre
2015




1¢* Semestre 2015 : Chiffres cles

Chiffred 6 Af f ai r es

114,9 (+5.7%)

Croissance Totale

+17,6%

135,1 (+4,3%)

(um)
2014 2015
Résultat Op. Activité
(M) ’ 5,4 (4.7%) 12,7(9,4%)
2014 2015
Résultat Net (UM) 2,8 (2,4%) 2,3 (1,7%)
2014 2015
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S1 2015 en résumeé

France ~ USA  API ~ Cloud

Forte ~ 1ler signal de reprise Principal ~ Portefeduille
performance tiree  p1ais potentiel sous- ~ facteur de ~ important et
par la suite  exploité ~ croissance Croissance du CA
Axway 5 avec nos
. partenaires :
- Amazon
- Acteurs locaux

@ & A e

T1 correct, meilleur T2
Axway publie un solide premier semestre
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Christophe Rullaud
Directeur des Opérations

Analyse du 9 Semestre
2015



U34237"<"Ejkhhtg"fE

2014 2014 Croissance Croissance

[Ma] Publié Pro forma Totale Organique?

France

42,7 43,2 9,8% 9,7%

Reste de |

29,0 32,4 8,7% (2,5)%

Amériques

38,8 48,6 27,71% 2,0%

Asie-Pacifique

4,3 5,2 51,4% 24,8%

_______________________________________________________________________________________________________________________
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(1) A taux de change constant et périmeétre de consolidation égal




U3" 4237"<"Ej khhtg"f

a G Rl
Licences 27,8 31,8 22,9%
Maintenance 57,4 65,0 18,5%
Services 29,6 32,6 10,8%
AXway 114,9 129,5 17,6%
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(1) A taux de chance constant et périmétre de consolidation égal




T4" 4237" <" Ej khhtg"f

T2 2015 2014 2014 Croissance Croissance
[Md] Publié Pro forma Totale Organique?
France 24,6 22,8 3,0%
Reste de | 15,0 16,9 15,2%
Amériques 20,9 25,7 26,2%
Asie-Pacifique 2,3 3,0 46,4%
Axway 62,8 68,4 15,4%

(1) A taux de chance constant et périmétre de consolidation égal




T4" 4237" <" Ej khhtg"f

T2 2015 2014 2014 Croissance Croissance

[MU] Publié Pro forma Totale Organiquel
Licences 17,0 18,7 21,1%
Maintenance 30,7 33,5 12,5%
Services 15,1 16,2 14,4%
Axway 62,8 68,4 15,4%

(1) At constant exchange rates and on a like-for-like basis




Axway : Business Modedguilibré et robuste

S1 2015
PAR REGION PAR ACTIVITE
France Reste de Services Licences
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Asie-Pacifique Ameériques Maintenance
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Effectif au 30 juin 2015

1026 @
@ FRANCE 6927

13 | www.axway.com



Signatures Evolutionde lademande

Activite Convergence ~ Nouvelle Activité
Traditionnelle Activité Pure
MFT & B2B Traditionnelle ~ Digitalisation
MFT/B2B
Nouvelle Activité

MOET HENNESSYa LOUIS VUITTON

MERCADONA

SUPERMERCADOS DE CONFIAN

Eﬁ CDé CREDIT
= — AGRICOLE DSAOQ . L ahed O
’ | Pharmacovigilan

ToTAL

FINNAIR
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'\axwa Patrick Donovan
bliness in moﬁon,y Directeur Financier

Résultats Comptables et
Financiers



Comptede resultats (1/2)

A TQC"gp"etqgkuucpeg"fg";.6"" "xXu"6.9"""gzrnkswé
maintenance alors que les codts sont stables

A Jcwuug"fgu"ejctigu"fwg"a"nEkorcev

fw"vcwz"fd

de Systar
En millionsd deur os S1 2015 S1 2014 Exercice 2014
Chiffres d'affaires
Licences 34,2 25,3% 27,8 24,2% 79,6 30,4%
Maintenance 68,0 50,4Y% 57,4 50,0% 120,5 46,1Y%
Soustotal Licences et Maintenance 102,2 75,7% 85,2 74,2% 200,1 76,5%
Services 32,8 24,3% 29,6 25,8% 61,5 23,5%
Total chiffre d'affaires 135,1 100,0% 1149 100,0% 261,6 100,0%
Colts des ventes
Licences et Maintenance 11,7 8,7% 11,5 10,0% 21,9 8,4%
Services 32,4 24,0% 28,1 24 ,5Y 57,0 21,8%

Total colts des ventes 44,1 32, 7% 39,6 34,5% 78,9 30,2% £
Marge brute 91,0 67,3% 75,3 65,5% 182,6 69,8% | S
Charges operationnelles ?&“

Frais commerciaux 41,8 30,9% 37,2 32,4% 77,5 29,6% E
Frais de recherche et développement 23,2 17,1% 20,2 17,6% 41,0 15,7% o
Frais généraux 13,3 9,9% 12,5 10,9% 24,5 9,4% §

Total Charges opérationnelles 78,3 57,9% 69,9 60,8% 143,0 54, 7% =

Résultat opérationnel d'activité 12,7 9,4% 5,4 4, 7% 39,7 15,2% —




Comptede résultats(2/2)

A Résultat Opérationnel impacté par 8,1¢uMle charges de restructuration

A Eqyvu"fg"tguvtwevwtcvkgp"rgwt"tcvkgpcnkuagt
essentiellement en R&D et activités commerciales

A Augmentation des Amortissement des actifs incorporels liéSystar

En milionsd 6 eur os S12015 S12014 Exercice 2014
Résultat opérationnel d'activité 12,7 54 39,7
En % du Chiffre d'affaires 9,4% 4, 7% 15,2
Charges liées aux stocks options (0,3) (0,4) 0,8
Amortissement des actifs incorporels (3,0) (2,0) (5,3
Résultat opérationnel courant 9,4 3,0 33,6
En % du Chiffre d'affaires 7,0% 2,6% 12,8%
Autres produits et charges (8,1) (1,0) (2,3
Résultat opérationnel 1,3 2,0 31,3
Codt de I'endettement financier net (0,2) (0,4) 1,4 g
Autres produits et charges financiers 0,1) (0,3) 0,4 %
Charge d'impot 1,4 1,6 (3,6) =
Résultat net 2,3 3,0 26,7 ;
En % du Chiffre d'affaires 1,7% 2 6% 10.2% =

Résultat de base par action (en Euro) 0,11 0,13 1,29




Bilan simplifié (1/2)

A Haussedesécartsf E c e s wikaak v K lqg pdedaecanversion US Dollar
A Trésoreried 41,7 Njpar ligne de crédit disponible
A Délaimoyende paiement - 80jours au 30Juin 2015

En milionsd 6 Eur o s 30/06/2015 31/12/2014 30/06/2014

ACTIF

Ecarts d'acquisition 2479 236,5 226,4

Actifs incorporels affectés 44,0 45,6 41,8

Immobilisations 6,5 6,9 6,9

Autres actifs non courants 46,5 42,1 57,0

Actif non courant 344,9 331,1 332,2

Clients et comptes rattachés (net) 69,3 84,9 65,6

Autres actifs courants 24,0 18,2 13,4 %
Trésorerie 41,7 44,6 41,3 g
Actif courant 135,0 147,6 120,4 S
TOTAL DE L'ACTIF 479,9 478,7 452,6 g




Bilan simplifié (2/2)

A Rcu"fEwvknkucvkgp" f@usosb/201ki pg"fg"etéfkv"fg"
A Autrespassifscourantsincluant 81,8 Myde revenudifféré

Enmi | | i owress do6 e 30/06/2015 31/12/2014 30/06/2014

PASSIF

Capital 41,2 41,1 41,1

Réserves et résultats 266,4 257,4 214,2

Capitaux propres 307,5 298,5 255,3

Emprunts et dettes financieregart a + 1 an 7,8 46,3 51,1

Autres passifs non courants 17,6 18,9 22,0

Passif non courant 25,4 65,2 73,1

Emprunts et dettes financierespart a- 1 an 2,4 1,3 21,5

Autres passifs courants 144.6 113,7 102,8 g
Passif courant 147,0 115,0 124,1 %
TOTAL DU PASSIF 172,4 180,2 197,3 %
TOTAL DES CAPITAUX PROPRES ET DU PASSIF 479,9 478,7 452,6 %




Capitauxpropres

A Gectv"fEclwuvgogpv"ukipkhkecvkh"fw"cwg"oqwxog
enregistrés en 2014 et sur le S1 2015

En millionsd 6 eur os 30/06/2015 31/12/2014 30/06/2014

Capitaux Propres d'Ouverture

298,5 258,4 258,3
Résultat net de la période 2,6 26,7 2,8
Acquisition ou cession d'actions propres 0,3 0,0 0,0
Paiementdondés sur des actions 0,3 0,8 0,4
Opérations sur titres autodétenus 0,0 -0,1 0,0
Affectation du résultat -8,2 -8,2 -8,2 =
Opérations sur capital 0,3 1,3 1,0 8_
Ecarts actuariels sur engagements de retraite 0,0 -0,5 0,0 §
Autres variations 1,0 -0,2 0,3 é
Ecarts de conversion 12,9 20,3 0,7 §

Capitaux Propres de Cloture 307,6 298,5 255,3




Flux detrésorerie

A BFREghhgv"pqgqtocn"fw"e{eng""fg"tgegqwxtgogpv""
tgpgwxgnngogpv"fg"ockpvgpcpeg"gp"fédwv"fEcp

A Flux net de trésorerie pour S1 2015 & 344 M

A Détachement de coupon du dividende réalisé en Juin 2015, payé en Juillet 28bss S1

En millionsd 6 eur os S1 2015 S12014 Exercice 2014
Résultat net de la période 2,3 3,0 26,7
Dotations nette aux amortissements et provisions 11,1 4,6 8,3
Autres produits et charges calculés (1,7) 0,6 0,2
Capacité d'autofinancement apres colt de I'endettement financiel
net et impot 11,8 8,2 35,2
Variation du B.F.R. lié a l'activité (y compris dette liée aux avantag
personnel) 27,8 21,3 11,0
Codt de I'endettement financier net 0,2 0,4 1,4
Imp6t, nette de provisions (3,7) (2,3) 0,2)
Flux net de trésorerie généré par l'activité 36,1 27,7 47,3
Flux net de trésorerie lié aux opérations d'investissement (1,5) (52,5) (54,4)
Sommes regues des actionnaires lors d'augmentations de capital 0,3 1,0 1,3
Dividendes paiement - (8,2) (8,2) =
Variation des emprunts (40,4) 23,9 7,7 S
Intéréts financiers nets versés - (0,5) 1,4 ?u"
Autres flux 0,0 0,2 0,7) =
Flux net de trésorerie lié aux opérations de financement (40,1) 16,6 (1,2) E
Incidence des variations des cours des devises 0,9 0,4 3,7 =
VARIATION DE TRESORERIE NETTE (4,5) (7,9) (4,6) §
Trésorerie d'ouverture 44,6 49,2 49,2

TRESORERIE DE CLOTURE 40,0 41,3 44.6




StructurefinanciéreE covenants 2015

A Covenants bancaires respectés sur toutes les périodes, trésorerie nette pour S1 & §1,5 M
A Le covenant le plus important est le ratio de levieDette nette/EBE < 30,84 au 30 Juin 2015)
A Ligne de crédit de 125¢%tendue & mi2020 et non utilisée

B Endettement Net

B Endettement Net/EBE

En millionsd 6 eur os 30/06/2015 30/06/2014 30/06/2013
Endettementnet 22.8 -11,5
Dette bancaire 64,1 42.6
Trésorerie 41,3 541
30 0,6
20 04
10 0,2
0 0
|
0,2 - =
-10 =
0,4 - >
-20 -0,6 - =
§u]
-30 -0,8 - =
=
-40 -1 =
30/06/2015 30/06/2014 30/06/2013 30/06/2015 30/06/2014 30/06/2013
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Bonne performance financiere permettant
a Axway de mener des investissements

(‘ Croissance Totale supérieure a 17%

II Résultat Opérationel d 6 Ac t & YdPotvse4, 7%
t Trésorerie Nette >30Mu avec Flux de Trésorerie
de qualité pour la période (Endettement Net <0)

S1 2015 versus S1 2014

=
e
=
=
1]
=
>
o
=
=
=
™
N



Jean-Marc Lazzari
Directeur Général

Direction stratégique




Czy cH2Eacus

DELIVER STRONG
RESULTS

RE-THINK &
RE-POSITION TRANSFORM
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RETHINK & RIPOSITION

RE-THINK &

RE-POSITION TRANSFORM
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2011: Axway Enabled Ciritical Business

We provide market leading software and services that empower our
customers to govern the flow of data that drive business critical
Interactions

Human Partne.r.
Interactions Communities
e Ep

Business Critical

Engagement

Data Flow Management

R ~
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Visibility & Operational Partner API Developer
Analytics Intelligence boarding Portal
API Gateway
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Business Digital

Human Partne_r_
Interactions Communities Mobile and
Cloud A®e @% Internet of Things
Services A/g I

O B

BUSINESS

En
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Digital Business Requirements

Meeting expectations of suppliers, customers and partners
requires increased digital interaction

$ ¥ Creating new revenue streams
€ requires exposing new services while leveraging existing systems

App strategy and resulting integration strategy o@D
requires a bimodal approach to reach development objectives "‘
O

Increasing volume and variety of data flows
requires ability to govern these flows to reduce risk

Enhanced collaboration within ecosystems
requires real-time visibility for predictive interactions
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Dlgltal B2C & B2E
Business . m_  a0o

Mobile N
Al ‘

=i s

Cloud Services Digital AThin gs o)

Q Enablement

Monetize

Application Identity
Integration Federation
API Marketplace
HEEEE Business Application
Process Management Services Delivery
_ B2B Cybersecurity .
Operational Integration Managed Billing
Intelligence File Transfer & Payments
Foundatio®
Big Data Social Media
& Analytics & Collaboration
. Community i
S Management o d
\\\ //
N
\¥
Engageme“
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2015C z y cModation

Enabling your digital business by connecting people,
processes and things while governing data flows
throughout your ecosystem
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Axway Is DigitaEnablement

B2B
B2C & B2E
[elvle] %@ Mobile
m\ —
Cloud Services D_D

Q Digital Engagement

API Developer
Portal

Operational
Intelligence

Partner Mgmt

API Gateway & On-boarding

Digital Foundation

Visibility &
Analytics

B2B

Central
Governance

AThi ngso

=
o
B
=
1]
=
>
=
=
=
=

32




Czyc{Eu"Fki kvecn" Dwu

Proven
Digital
Business

sSuccess

with a global
customer base
of over 11,000

 Recognized
Digital
 Foundation
Leader

~ with MFT, B2B/EDI
~and AP

~ Management

~ solutions

AEdgeo
Focus

~ on multi-enterprise
~ integration as the
~ epicenter of the

~entire ecosystem

()

Proven
Track
Record

of addressing
enterprise
scale, legacy
integration
scenarios

A
@'.

A
[ Ed

=
o
e
==
1]
=
>
i
=
=
=

33




